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Hablar en Publico

Sin Problemas y Disfrutando!!

- Desarrollar contacto emocional con los
OBJ ETIVQS_: . oyentes. Empatia.
Hablar en publico es una habilidad que se - Organizar pensamientos y material.
puede aprender. No se nace con ella. Lo - Definir los objetivos del discurso.
pueden constatar |as cientos de personas que - Desarrollar el tema central (estructura).
han pasado por este programa de Oratoria. - Desarrollar una progresion logica de ideas.
Se aprende todo lo que se necesita para - Conectar con el auditorio a través del
preparar un discurso dinamico. Transformar mensaje.
temor en seguridad, convertir los nervios en - Lenguaje No Verbal.
entusiasmo, sin problemas y disfrutando!! - Desarrollar sintonia con la audiencia.
Con las habilidades y herramientas que - Crear aperturas que capten la atencion.
aprenderan en este Curso, los participantes - Hablar con notas o sin ellas. O con objetos.
seran capaces de hablar exitosamente en - Claridad en la exposicion. Lavoz.
publico. No mas miedos, no mas ansiedad!! - El arte de contar historias.
“No se puede aprender a nadar sin mojarse”. - Liderar preguntas dificiles.
Aprender a Hablar en Publico se aprende - Discursos improvisados.
hablando en publico. Este programa intensivo - Usar cierres efectivos que generenuna
les ayudaré a proyectar la confianza de un impresion positiva y perdurable.
orador experimentado.
PONENTE:

DESTINATARIOS: Manuel Gémez Gonzélez , Consultor de
Personas con escasa experiencia en hablar en Marketing. Formador en Habilidades de
publico. Para cualquier persona que se sienta Comunicacion, Ventas y Excelencia. Mentoring
nervioso antes de presentarse ante un Master en Marketing y Comunicacion Publicitaria.
auditorio de cualquier tamafio. Responsable de Marketing de una empresa de
La capacidad para comunicar marca, con Logistica Quimica.
frecuencia, la diferencia entre profesionales. Amplia experiencia en crear y desarrollar

proyectos empresariales a nivel emprendedor.
. Certificado como Formador por Dale Carnegie
PROGRAMA: Training.

Se pretende que el participante adquiera

facilmente la habilidad y el habito de la .
tranquilidad y la eficacia en todo tipo de CQEQCTEGRfELI&ﬁ:r?Z%%cuRSO'

presentaciones. :
- Adquiriendo seguridad. El miedo y cémo Horario 16,30 h. a 20,30 h.
Precio Curso: 435€

controlarlo. ! S _ o
- Vencer al nerviosismo. Serenidad y Pgecm especial Camara: 79 €/Participante.
confianza. Generar credibilidad. N°Horas 8 h. (2 sesiones de 4 horas)

- Como lograr despertar y mantener la
atencion de los demas.
- Establecer una buena primeraimpresion.




